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nelle diverse forme tecniche, ri-
' spetto ai finanziamenti a medio-
lungo termine.

I dati evidenziano infatti una
netta prevalenza dellindebita-
mento a breve che risulta all'in-
circa il 70% dell'intera esposi-
zione debitoria delle aziende.
Questo dato, unito all’altro del-
la cronica sottocapitalizzazione
delle imprese, illustra con suffi-
ciente chiarezza la persistente

' fragilita del comparto sotto il

profilo patrimoniale e della ge-
stione della liquidita, conla con-

- seguenza di un carico assai gra-
voso di oneri finanziari che ap- -

pesantiscono il conto economico
delle imprese.

Si pud quindi concludere che
pur avendo fatto innegabili pro-
gressi, Pazione di assistenza dei
Confidi, in larga parte del pae-
ge, ¢ ancora insufficiente a pro-
durre il necessario riequilibrio
dei flussi di credito.

Questa considerazione intro-
duce il terzo elemento: futura
evoluzione dei Confidi per ri-
spondere ai nuovi compiti che la
competizione sui diversi merca-
ti e i profondi mutamenti negli
assetti del sistema bancario ita-
liano impongono a questi stru-

dei crediti erogati c
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La prospettiva di un perjodo
di tassi calanti, incidendo sui
conti economici di un sistema
bancario in precario stato di sa-
lute, pud determinare un ina-
sprimento della concorrenza
bancaria che potrebbe ridurre i
margini di operativita dei Con-
fidi se questi ultimi non sapran-
no aggiornare le loro strategie e,
per certi aspetti, la stessa ope-
rativita. Agire infatti per il rie-
quilibrio e il risanamento della
finanza aziendale passa, in pri-
mo luogo, per un forte innalza-
mento delle professionalita che
operano nei Confidi, consenten-
dogli di sviluppare, oltre alla
funzione di garante, quella di
consulente delle imprese asso-
ciate.

Non si tratta piu di garantire
soltanto Paccesso al credito alle
migliori condizioni, ma di svi-
luppare servizi atti a indicare al-
le imprese quali sostegni credi-
tizi o parabancari e in che misu-
ra sono pitl necessari e maggior- -
mente profittevoli. Se questo ha
un valore per le imprese che so-
no associate, e altrettanto inne-
gabile che fuori da questo mon-
do restano ancora almeno la

 meta delle imprese artigiane e

una percentuale forse maggiore
di piccole imprese. E giunto’
quindi il momento di ridare nuo-
vo slancio a un marketing asso-
ciativo volto ad ampliare il nu-
mero delle imprese che benefi-
ciano di questi servizi.

Questo vale per tutto il paese:
tuttavia ci appare urgente per il
Mezzogiorno, dove la situazione

_appare pil complessa, anche sot-
to questo punto di vista. ,
.. L'avvio di una fase di aggre-
gazione di nuove imprese ai Con-
fidi, sia per rispondere alle per-
sistenti difficolta di questo com-
parto nei rapporti con le banche,
sia per rispondere alle nuove esi-
genze poste alle dinamiche del
mercato, ci appare come uno dei
compiti pilt urgenti ai quali i
Confidi devono accingersi.

In questo ambito valutiamo
positivamente le inizative che la
Fedart-fidi, 1a Federazione uni-
taria dei Confidi, ha intrapreso
sia sotto il profilo formativo, sia
nella direzione di promuovere
un rinnovamento del quadro le-
gislativo nel quale operano que-
sti strumenti. In particolare la
previsione di una volontaria tra-
sformazione dei Confidi in enti
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finanziari ci pare corrispondere
a quelle esigenze di qualifica-
zione, di sviluppo professionale
eoperativo a cuiabbiamogia fat-
tocenno. .

Dalla ricerca, infine, emerge
che lo stesso rapporto. banca-
Confidi, & entrato in una fase di
evoluzione che ci pare in sinto-
nia con le esigenze di entrambi.
Pur restando portatori di inte-
ressi diversi e talvolta contrap-
posti, quelli delle banche e delle
imprese, ci pare si faccia fatico-
samente largo una strategia di
collaborazione volta a determi-
nare nuove occasioni di recipro-
co vantaggio. Ci pare di notevo-
le interesse il tentativo di far
evolvere quella cultura dell’affi-
damento che resta troppo anco-
rata alle sole capacita patrimo-
niali del richiedente.

Far emergere le capacita
dellimprenditore, la sua proget-
tualita e il suo dinamismo; dare
giusto peso alla storia dell'im
presa e alla sua capacita di af;
frontare le dinamiche del mer
cato; valorizzare in giusto mod
la garanzia prestata dai Confid
¢ vitale per le prospettive dell
imprese. Siamo convinti che 1
sia altrettanto per le banche.



