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COMPAGNIE

GENERALI E ALLEANZA: PARTE LO SPIN OFF IMMOBILIARE
Stipulato l'atto di conferimento dei rami d'azienda immobiliari di Generali
e Alleanza alla società Genimmobil (partecipata al 52,1% da Generali e al
47,9% da Alleanza). Lo spin off avrà effetto a partire dal prossimo mese di
aprile. Le operazioni di conferimento, che non comportano oneri fiscali in
quanto effettuate al valore di libro, hanno per oggetto gli immobili
posseduti in Italia dalle due compagnie, con esclusione di quelli ad uso
prevalentemente direzionale ed agenziale, per un valore complessivo di
mercato degli stessi di circa 4.600 milioni di euro.

RAS: VIA ALLA PROCEDURA DI CONCILIAZIONE
La Ras ha attivato la procedura per la conciliazione stragiudiziale delle
controversie relative all'Rc Auto con i clienti assicurati con InStrada, la
nuova polizza auto della compagnia. L'iniziativa fa parte della Carta dei
Servizi, siglata a settembre con le associazioni dei consumatori (Unione
Nazionale Consumatori, Adiconsum, Cittadinanzattiva e Lega Consumatori
Acli), che garantisce l'assenza di clausole vessatorie nei contratti, una
risposta ai reclami scritti entro 30 giorni e, dal primo gennaio, la
possibilità di risolvere le controversie a un tavolo stragiudiziale.
L'assicurato può ricorrere alla conciliazione per controversie relative alla
liquidazione di sinistri entro i 15.000 euro, all'attribuzione della classe
di merito o all'illustrazione delle garanzie offerte dalla polizza e alla
consulenza prestata in fase di vendita.

GENERALI: OK ALL'ACCORDO CON CARDINE
Arriva il sì dell'antitrust all'intesa fra Generali e Banca Cardine per la
distribuzione di polizze vita connesse a fondi d'investimento della
compagnia triestina, mediante Adria Vita, attraverso gli sportelli Cardine
nelle province di Padova, Venezia, Udine, Pordenone, Gorizia, Treviso,
Verona, Belluno, Vicenza e Trieste.

RIASSETTO IN CASA UNIPOL
L'intensa attività di Borsa che ha interessato il titolo Unipol la scorsa
settimana aveva attratto la curiosità di molti osservatori. Ma che sta
succedendo in quel di Bologna? La risposta è presto arrivata con la
diffusione della notizia del riassetto della catena di controllo del gruppo.
In particolare la partecipazione di maggioranza della Finsoe, la società
controllata da oltre quaranta cooperative emiliane legate da un patto di
sindacato pari al 34,539% del capitale votante di Unipol, è stata trasferita
alla Holmo spa, holding sempre vicina al mondo cooperativo.

FONDIARIA: CONSULENTI AL LAVORO
Consulenti al lavoro con l'obiettivo di trovare uno sbocco all'affaire
Fondiaria. Se la compagnia fiorentina ha messo ufficialmente in campo Lehman
Brothers e Kpmg, Lazard sarebbe all'opera per Toro e JP Morgan per Sai. La
volonta' di trattare e' comune alle tre compagnie, ma gli obiettivi sembrano
ancora molto lontani. Un merger tra Fondiaria Sai e Toro "sarebbe la
soluzione migliore", secondo il numero uno di Fondiaria Roberto Gavazzi.
"Ciascuno di noi tre e' troppo piccolo separatamente - spiega Gavazzi in
un'intervista al Financial Times - non per l'Italia ma, in 5 o 10 anni, per
l'Europa. Potremmo unirci con Toro o con Sai, ma io preferirei un merger a
tre". Nel primo caso verrebbero risparmi per 250-300 milioni di euro, nel
secondo caso il doppio. Come condizione per un accordo, Gavazzi pone la
garanzia che il nuovo business, a due o a tre, abbia come base Firenze e che
il management di Fondiaria mantenga gran parte del suo potere.

MERCATO

CALAMITÀ NATURALI: PROROGATO LO STATO DI EMERGENZA
Sulla Gazzetta ufficiale n. 1 del 2 gennaio 2002 sono stati pubblicati i
DPCM del 21 dicembre 2001 relativi ad alcune proroghe. La prima riguarda lo
stato di emergenza in alcuni Comuni delle Regioni Piemonte, Emilia Romagna,
Lombardia, Liguria, Friuli Venezia Giulia, Toscana, Puglia e delle province
autonome di Trento e di Bolzano, colpiti dagli eventi alluvionali dei mesi
di ottobre e novembre 2000. La proroga opera fino al 31 dicembre 2002, in
quanto gli interventi di ripristino e di assestamento del territorio
richiedono ulteriori tempi di effettuazione. La seconda proroga riguarda lo
stato di emergenza in alcuni Comuni della Regione Campania colpiti da
avversità atmosferiche e dissesti idrogeologici dei giorni 5 e 6 maggio 1998
(Salerno, Avellino e Caserta) e 16 e 18 dicembre 1999 (Avellino, Benevento,
Caserta e Salerno). La proroga opera fino al 31 dicembre 2002 per la
necessità di disporre di ulteriori tempi per effettuare le opere di
assestamento del territorio.

I FONDI PENSIONE CHIUSI MUOIONO PRESTO
Sono 18 i fondi pensione negoziali in attesa di autorizzazione all'esercizio
dell'attività. Sette dei quali dovrebbero ottenere il via libera dalla Covip
senza problemi. Dei restanti, quattro sono stati chiusi, mentre per gli
altri il futuro è a rischio. Requisiti fondamentali per ottenere l'ok
dall'authority, pena il decadimnento, sono il raggiungimento di una soglia
minima di adesioni e l'esibizione di un soddisfacente bilancio preventivo.
Continua quindi ed essere scarso l'appeal che i fondi negoziali esercitano
sui professionisti, vista l'esperienza tutt'altro che incoraggiante di fondi
in difficoltà ancor prima di essere operativi.

CODACONS: PARTONO I SALDI ANCHE NELLA RCAUTO
Secondo il Codacons la stagione dei saldi è partita anche per le
assicurazioni. Ad organizzarla il Governo e le stesse compagnie che dal 1
gennaio hanno consentito aumenti anche di 100.000 lire a polizza , con
percentuali del 30-40% ma in cambio hanno deciso di ridurre dell'1% il
dovuto al fondo di garanzia con l'intenzione di far fruire di tale riduzione
i consumatori finali. Il presidente dell'Ania si augura che le compagnie
correttamente rendano il beneficio all'assicurato. "Ossia il regalo le
compagnie se lo prendono subito, continua il Codacons, ma lo sconto agli
assicurati forse, e non si sa quando, lo faranno...i consumatori sono
serviti".

L'UNIVERSITA' DI PARMA ALLARGA L'OFFERTA DI CORSI IN MATERIA ASSICURATIVA
Con l'anno accademico 2001-2002 l'università degli studi di Parma allarga
l'offerta formativa nelle materie assicurative. Infatti, al già qualificato
corso di economia delle aziende di assicurazione, tenuto dai prof. Luciano
Munari e Daniele De Strobel, si aggiunge quello di risk management, affidato
al prof. Claudio Cacciamani. Ai corsi, oltre alle lezioni, è prevista la
testimonianza di esponenti di rilievo del mondo assicurativo e della
gestione dei rischi. Per gli studenti ciò apre le porte a interessanti
opportunità per tesi di laurea, stages e impiego nel mondo
dell'assicurazione, degli intermediari assicurativi e del risk management
aziendale.Questo è solo il primo passo con cui la facoltà di economia
dell'Università di Parma intende venire incontro prontamente alle nuove
esigenze formative che sempre più si stanno affermando nel mondo
dell'intermediazione finanziaria e assicurativa e della gestione aziendale.

PRODOTTI

ECCO IL PIANO PENSIONISTICO DI BAYERISCHE
Il piano pensionistico di Bayerische si basa su una gestione rivalutabile
tradizionale. Agganciata al fondo Nuovo Ppb che garantisce il consolidamento
dei risultati, e un rendimento minimo dell'1% al lordo delle imposte. Il
premio minimo annuo è di 619,75 euro, con versamenti aggiuntivi di 516,46
euro. Sul versamento iniziale si applica una spesa pari al 4,1% del primo
premio annuo programmato, moltiplicato per ogni anno di durata del contratto
con un massimo di vent'anni. Sono invece pari all'8% le successive
commissioni di gestione. Comprese nei costi complessivi le coperture contro
i rischi di morte e invalidità totale e permanente da infortunio o che danno
diritto a ricevere una somma giornaliera in casi di ricovero.

AGENTI

LO SNA FA CHIAREZZA SULL'ATTIVITA PARABANCARIA DEGLI AGENTI
La commissione "Vita-Finanza-Credito" dello Sna ribadisce che l'attività
primaria dell'agente di assicurazione è la gestione del rischio anche se un
sempre maggior numero di agenti, per scelta imprenditoriale, si occupa della
gestione del risparmio e dell'attività parabancaria. Per questo motivo la
commissione ha inteso dare un contributo alla categoria analizzando taluni
aspetti e fornendo informazioni utili da sottoporre all'attenzione degli
organi direttivi dei GAA, per negoziare meglio con le rispettive SIM, e dei
singoli interessati per una miglior valutazione del futuro professionale.
Innanzitutto-sottolinea Vincenzo Cirasola, vicepresidente Sna- bisogna
distinguere la figura dell'agente che è anche promotore finanziario da colui
che non lo è, ma che eventualmente può contare nella propria struttura
dell'apporto di promotori finanziari. Per quanto riguarda l'agente promotore
la Consob si è pronunciata nel senso della compatibilità fra l'attività di
promotore e quella di agente assicurativo, seppure con una duplice
limitazione: i collaboratori della società di assicurazione devono
presentarsi alla clientela in qualità di agenti; gli stessi operatori devono
promuovere o collocare prodotti assicurativi diversi da quelli eventualmente
offerti dalla Sim per conto della quale svolgono attività di promotore
finanziario.

BROKER

DIVORZIO FRA WILLIS E ITAL BROKERS
L'unione fra il gruppo Willis e la genovese Ital Brokers era avvenuta nel
1998 con una operazione che aveva portato Ital brokers holding ad entrare
nel capitale di Willis Italia. Un matrimonio durato solo qualche anno vista
la decisione di separare le attività e tornare ad operare sul mercato
italiano con marchio e azionariato distinti. Ital Brokers torna così a
proporsi alla clientela come società indipendente rispetto alle grandi
multinazionali del brokeraggio. Sotto la guida di Franco Lazzarini
(ritiratosi all'ultimo momento dalla cordata di imprenditori genovesi che
sotto la regia del re dei petroli Riccardo Garrone ha acquisito la proprietà
della Sampdoria), Ital Brokers punta a rafforzare la propria presenza sul
mercato italiano ponendosi anche come punto di riferimento per il mercato
dei broker indipendenti. Clientela corporate italiana e multinazionale sono
invece i principali obiettivi di Willis Italia. Ital Brokers ha dato
disponibilità a mantenere con Willis Group un rapporto di collaborazione
commerciale per il collocamento dei propri affari assicurativi sui mercati
internazionali.

CARRIERE

GIANFRANCO ROCCHIO EXECUTIVE MANAGER DI INA SIM
Gianfranco Rocchio, 59 anni, è il nuovo executive manager di Ina Sim,
società di distribuzione di prodotti e servizi bancari e assicurativi di
Banca Generali. All'interno della società Rocchio (un passato in Fideuram,
Gedecs, Prime e Banco di Napoli) dovrà occuparsi dello sviluppo della rete
in Campania, Puglia e Basilicata, andando a completare la struttura
direttiva in quest'area.

INTERNET

AL SALONE DELL'AUTOMOBILE DI BRUXELLES DEBUTTA L'INTERNET CAR DI VIASAT
L'Internet Car di Viasat debutta sulla scena internazionale. Il sistema
telematico automotive in grado di portare, attraverso il Gsm, il Web sul
cruscotto di qualsiasi automobile, progettato, realizzato e gestito
dall'azienda italiana, viene presentato al "Salone Internazionale
dell'Automobile" di Bruxelles, in programma dal 17 al 27 gennaio. In
collaborazione con Edc-European DataComm, Viasat espone le ultime tecnologie
e servizi di sicurezza e protezione satellitare, divenute nel Benelux non
solo le più diffuse tra gli automobilisti ma anche le uniche riconosciute,
per la loro affidabilità, da tutte le principali compagnie di assicurazioni
come fattore abilitante per accedere a notevoli sconti sulle polizze. Si
tratta di apparati telematici sofisticati, compatti, facilmente occultabili.
In attesa del consolidamento del Gprs, Viasat ha lanciato il progetto
"Internet Car Smart Video" che utilizza il nucleo telematico del Gsm di
bordo consentendo così di rendere economicamente abbordabile l'adozione per
la propria auto di un collegamento al Web per accedere ad innovativi
servizi, non solo di infomobilità, tramite uno schermo che è pure
televisore.

IDEE, SUGGERIMENTI, INTERVISTE E APPROFONDIMENTI SUL NUOVO NUMERO DI
NETBUSINESS
E' in distribuzione il numero di gennaio di NetBusiness, il mensile per il
management d'impresa che fa dell'innovazione una leva di business. Federico
Rampolla, presidente dell'associazione Interactive Advertising Bureau,
illustra in un'intervista esclusiva l'andamento e le prospettive del settore
Internet. Un dossier esplora il tema dell'usabilità dei siti, argomento di
grande attualità per chi desidera trasformare la rete in uno strumento di
business.
NetBusiness è il mensile che da due anni aggiorna chi all'interno delle
imprese si confronta quotidianamente con l'innovazione legata a Internet e
al Web, nelle sue varie declinazioni organizzative, di marketing,
tecnologiche e di comunicazione.
NetBusiness è uno strumento di lavoro, con una forte vocazione operativa.
Per non perderne neppure un numero, sottoscriva subito un abbonamento, per
sè o per suoi colleghi, sul sito: http://www.edipi.com/Z_abbona.php

DUE NUOVE RICERCHE SU EDIPI.COM
La sezione Analisi e Ricerche di Edipi.com si è arricchita di due nuove
ricerche realizzate da Assinform/NetConsulting ("Il mercato italiano della
banda larga, dorsali e reti urbane in fibra ottica") e da Kpmg Corporate
Finance ("Mergers & Acquisitions in Italia nei dodici mesi del 2001").
La prima ricerca mette in evidenza i progressi della diffusione della fibra
ottica e in particolare delle reti cittadine nel nostro Paese (nel primo
semestre 2001 si è passati da 4.3 milioni di km di fibra ottica posata a più
di 5 milioni di km, con un incremento del 17% in sei mesi); la seconda,
rende noti i risultati della consueta indagine sulle operazioni di Mergers &
Acquisitions che hanno coinvolto aziende italiane nel corso del 2001:
l¹andamento mostra un ridimensionamento sia nel numero sia nel valore delle
transazioni, che sono tornate ai livelli del 1997. Entrambe le ricerche sono
in italiano e sono scaricabili dai lettori che, gratuitamente, si iscrivono
al sito http://www.edipi.com

LIBRO NOVITA'

CALL CENTER PER IL MANAGER D'IMPRESA
Manager di banche, assicurazioni, imprese di piccole, medie o grandi
dimensioni appartenenti a qualsiasi comparto economico. Il libro "Call
center per tutti. Organizzazione, marketing, tecnologia e personale"
(Edizioni Edipi, di Giancarla Moscatelli) si rivolge a tutti coloro che, in
ambito professionale, hanno necessità di capire come un call center
(evoluto, personalizzato, integrato con altri canali e strumenti di
comunicazione) può diventare una leva per gestire e sviluppare il proprio
business. Frutto dell'esperienza decennale di una qualificata professionista
del settore, "Call center per tutti" consente di impadronirsi di strumenti e
metodi per progettare, realizzare e gestire un call center.
Il libro è in vendita nelle migliori librerie specializzate, oppure
direttamente presso l'editore (Barbara Botti, Gruppo Editoriale Edipi, tel.
02/6696655, e http://www.edipi.com/Z_abbona.php).


si dice che: ALLE GENERALI CROATIA OSIGURANJE ?

Secondo indiscrezioni la prossima settimana il governo croato potrebbe
mettere in vendita il 15% di Croatia Osiguranje, compagnia assicurativa
leader del mercato croato). Insieme alle Generali si dice che siano pronte
alla gara Axa, Allianz e lolandese Tbi Holding.
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